Naranjasyfrutas.com evoluciona la venta de citricos

La plataforma online facilita un contacto directo, sin intermediarios, entre el productor y el comercio

» GSCAR ORZANCO. REDACCION.

El sector citricola espanol esta
atravesando una campana ex-
tremadamente complicada.
Una temporada en la que la
confluencia de numerosos fac-
tores han desencadenado una
‘tormenta perfecta’. El retraso
en la maduracion de la fruta y
el bajo calibre en algunas zonas
productoras, la sucesion de 1lu-
vias torrenciales y persistentes
en noviembre, la competencia
de terceros paises en los mer-
cados europeos, la ausencia del
frio (fundamental para incenti-
var el consumo en Europa), las
protestas en Francia de los ‘cha-
lecos amarillos’, son factores
que en conjunto han derivado
en una campana, hasta el mo-
mento, catastrofica.

A estalista de problemas, des-
de Naranjasyfrutas.com anaden
uno mas: la forma de comercia-
lizar las cosechas. Los agriculto-
res han modernizado las tareas
de produccion de citricos, pero
no han evolucionado en la forma
de vender sus agrios. “La ma-
nera de ofrecer las cosechas de
los agricultores espanoles hace
anos que no ha cambiado, siendo
un proceso largo y con muchos
intermediarios. Actualmente
nuestros paises competidores
utilizan procedimientos mas
directos. En este sentido, las
nuevas tecnologias, como plata-
formas para ofrecer las cosechas,
pueden mejorar uno de los actua-
les problemas de la citricultura
espanola.”, afirma Juan José

Bas, responsable de la platafor-
ma Naranjasyfrutas.com.

En general, los operadores
de los paises competidores de
Espana parten de salida con
ciertas ventajas competitivas.
Cuentan con explotaciones
mas grandes, mano de obra
mas barata y, ademas “suelen
comercializar ellos mismos sus
propias cosechas de una forma
directa y con menos interme-
diarios. En este aspecto, los
agricultores espanoles tienen
que modernizarse y adaptarse.
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Desde Naranjasyfrutas.com un citricultor puede notificar a cientos de comercios su produccién disponible. / ARCHIVO

Naranjasyfrutas.com
permite ofrecer la
cosecha a un amplio
abanico de clientes

Y en el area de la venta es donde
nosotros estamos haciendo un
esfuerzo en ayudarles con nues-
tra plataforma gratuita de Na-
ranjasyfrutas.com”, apunta el
responsable de esta iniciativa.

Emplear plataformas por in-
ternet resulta una forma facil
y rapida de localizar lo que un
cliente quiere y poder contactar
directamente con el vendedor.
Y en un campo como la agricul-
tura, el productor esta obligado
a vender la cosecha todos los
afnos, en un periodo muy corto
de tiempo, y debe utilizar todas
las herramientas posibles para
comercializar 1o mejor posible su
cosecha. Desde Naranjasyfrutas.
com, en apenas dos minutos, un
citricultor puede notificar gra-

tuitamente a cientos de comer-
cios su produccion disponible.

“La venta actual de citricos
aun suele hacerse sin apoyarse en
estas tecnologias online, perdien-
do opciones de encontrar nuevos
y potenciales clientes que mu-
chas veces estarian interesados
en comprar nuestra cosecha. De
este forma, el agricultor esta per-
diendo oportunidades de vender a
mejor precio su cosecha, o corre
el riesgo de no encontrar compra-
dor y que la fruta se quede en el
arbol”, apunta Juan José Bas.

Por ello, el objetivo de Na-
ranjasyfrutas.com es que el pro-
ductor contacte con el mayor
nuamero de clientes posibles, ya
sean comercios nacionales que
compran cosechas en campo,
o internacionales que quieren
comprar directamente a agri-
cultores exportadores. “Nuestra
plataforma es gratuita y esta di-
rigida a ayudar alos agricultores
a poder ofrecer sus cosechas al
mayor niumero de clientes posi-
bles”, concluye Juan José Bas.

Actualmente, Naranjasyfru-
tas.com cuenta con mas de 3.100
cosechas anunciadas por los pro-
ductores, que superan un volu-
men de 447.325.000 kilos de fruta
disponibles en la plataforma.
Ademas, en el sistema gratuito
de alertas ya hay mas de 180 co-
mercios y profesionales mayoris-
tas registrados para recibir las
notificaciones sobre las varieda-
des en las que estan interesados
cuando los agricultores publican
estas cosechas.
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